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Definicije

»Raising Starts“ predstavlja pre-seed startap program koji se sastoji od serije
obuka, mentorstva i finansijske podrske u cilju ubrzanog razvoja odabranih startapa
u ranim fazama razvoja i premos$c¢avanja prepreka na putu od poslovne ideje do
spremnosti za investicije. Program se realizuje kroz dve faze.

»Pre-seed ciklus“ podrazumeva celokupnu realizaciju Faze 1 i Faze 2 Programa.

“Faza 1“ oznacava prvu fazu Pre-seed ciklusa u kojoj uCestvuju izabrani Pre-
seed ucesnici.

“Faza 2“ oznaCava drugu fazu Pre-seed ciklusa u kojoj pravo na uceSce sticu
izabrani Pre-seed ucesnici, na osnovu definisanih kriterijuma, koji ulaskom u ovu
fazu, postaju Pre-seed korisnici, a koje bira Komisija za odabir i sa kojima se
zaklju€uje Ugovor. Ova faza sa sobom nosi specijalizovane (naprednije) obuke,
mentorsku i finansijsku podrsku.

»Startap“ oznacava tim il kompaniju' ne stariju od 2 godine do trenutka otvaranja
Javnog poziva u ranoj fazi razvoja, koji razvija inovativnu biznis ideju sa skalabilnim
biznis modelom.

“Rana faza razvoja” u smislu ovog Javnog poziva podrazumeva startape Ciji je nivo
razvoja proizvoda/usluge TRL1 - TRL5 i €iji je nivo poslovnog razvoja CRL1 - CRL7.

»Inovacija“ predstavlja trziSnu primenu novog ili znatno unapredenog proizvoda,
procesa ili usluge (uklju¢uje znacajna poboljSanja tehnickih karakteristika,
komponenata i materijala, korisni¢kog iskustva ili drugih funkcionalnih karakteristika),
sa ciliem poboljSanja efikasnosti, efektivnosti ili konkurentske prednosti.

“Prototip“ oznacava prvi, rani primerak/model proizvoda koji je razvijen u cilju
testiranja samog koncepta i daljeg razvoja, odnosno usavrSavanja krajnjeg
proizvoda.

" Pod izrazom kompanija podrazumeva se registrovano privredno drustvo kao drustvo sa ogranicenom
odgovorno$éu, u skladu sa Zakonom o privrednim drustvima.



»Javni poziv* predstavlja formalni dokument kojim se poziva na podnosenje
prijava za u€estovanje u Programu.

“Podnosilac prijave“ je startap koji je podneo prijavu za u€estvovanje u Raising
Starts programu.

»Pre-seed ucesnik“ oznacava startap koji je uspe$no prosao evaluaciju za u¢esce
u Fazi 1 Pre-seed ciklusa.

»Pre-seed korisnik“ oznacava startap koji je uspesSno prosao evaluaciju za u¢esc¢e
u Fazi 2 Pre-seed ciklusa, registrovan je kao privredno drustvo i potpisao Ugovor
o ucescu u Fazi 2 pre-seed programa “Raising Starts”.

»Komisija za odabir* je nezavisna komisija eksperata odgovorna za odabir Pre-
seed korisnika koji ¢e biti deo Faze 2.

»Ugovor® se odnosi na Ugovor o u¢eS¢u u Fazi 2 pre-seed programa ,Raising
Starts* koji definiSe odnose izmedu NTP Beograd i Pre-seed Korisnika.

»Pre-seed sredstva“ predstavljaju bespovratnu finansijsku podr§ku dostupnu
Pre-seed korisnicima u cilju ostvarivanja Plana razvoja poslovne ideje, sve pod
uslovima navedenim u Ugovoru.

“Budzet” oznacava finansijski plan odobren od strane Komisije za odabir na
pocCetku Faze 2 koji definiSe neophodne troSkove za sprovodenje Plana razvoja
poslovne ideje Pre-seed korisnika.

“Plan razvoja poslovne ideje” oznaCava plan aktivnosti razvoja poslovne ideje
Pre-seed korisnika u Fazi 2 prema definisanim Klju¢nim pokazateljima ucinka i
vremenu ispunjenja tih pokazatelja, a koji je odobren od strane Komisije za odabir.

“Kljuéni pokazatelj u¢inka (KPI)” oznaCava postavljene metrike u€inka koje
Pre-seed korisnik definiSe u okviru Plana razvoja poslovne ideje, na osnovu kojih
se prati uspeh dostignutih ciljeva razvoja tokom Programa.

“lzvestaj o napretku“ oznaCava izvestaj o napretku Pre-seed korisnika tokom
njegovog ucescéa u Fazi 2, koji uklju€uje pregled realizovanih aktivnosti i klju¢nih
pokazatelja ucinka definisanih u Planu razvoja poslovne ideje i BudZeta, a u formi
i sadrzini kako je prikazano u Prilogu 5 Ugovora.

»Regionalni Pre-seed partner®“ su Nau¢no-tehnoloski park Ni$ (u daljem tekstu:
NTP Nig) i Nauéno tehnoloski park Cagak (u daljem tekstu: NTP Cagak) koji su
uklju€eni u implementaciju logistickih i organizacionih delova ovog Programa u
regionima/podrugjima Niga i Cagka.

»IP (Intellectual property)“ — ,Intelektualna svojina” je predmet (tvorevina ljudskog
duha i uma) zastite intelektualnih prava. Ona obuhvata: autorska prava i prava
srodna autorskom pravu i pravo industrijske svojine.

»,Dokazana tehnoloska izvodljivost“ oznacava pokazanu funkcionalnost i
verifikovan odredeni koncept koji se moze postic¢i u razvoju kroz dokument koji
opisuje karakteristike predlozenog tehnoloskog reSenja, eksperimenta ili razvijenog
prvog prototipa.

“SECO“ oznacava Svajcarski Drzavni sekretarijat za ekonomske poslove.
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Koncept Programa:

1. O programu

Osnivanje kompanije i
potpisivanje ugovora

. . (]

,Raising Starts” je program za podrsku startapima (u daljem tekstu: Program) &iji je = dJnaO\g(]?,In‘j?gZF;\r/ijava = 0 [EEEDHT
- . .. L . . . . . ] ugovora

cilj ubrzanje razvoja inovativnih proizvoda/usluga u po¢etnim fazama razvoja. Ovaj 3

c
Program pruza podrsku startapima u ranoj fazi razvoja da premoste prepreke na fmesee = FRFE) UEL
putu od poslovne ideje do spremnosti za investicije. Program obuhvata intenzivne Selekcija ﬁ 3 meseca
obuke, mentorstva i finansijsku podrsku zasnovanu na ucinku u maksimalnom =,

@© . e
iznosu do 20.000 CHF namenjenih pokrivanju troskova istraZivanja i razvoja i . e Odobren izvestaj
ostalih relevantnih troSkova vezanih za razvoj proizvoda/usluge. Treninzi, radionice i N

kontinuiran rad na =
el
ee g Uplata 2
Program je kreiran kroz projekat “Tehnopark Srbija 2 — podsticanje izvoza kroz O 1 mesec -8‘
razvoj tehnologkih parkova” kojim Vlada Konfederacije Svajcarske podrzava dalii = S meseca
razvoj inovacija i tehnolo$kog preduzetni$tva u Srbiji, a koji sprovodi Nau¢no- £ Odoibzrjgégpa'“i
tehnoloski park Beograd (u daljem tekstu NTP Beograd). T
Timovi koji su pokazali =
S . . . .. . . . najveci napredak u razvoju i Uplata 3.
U cilju jaanja konkurentnosti srpske privrede, povecéanja izvoza i zapo$ljavanja, zadovoljavaju kriterijume za (refundiranje)
P .y . . . ~ . odabir prolaze u Fazu 2 u toku
kroz Program c¢e, kroz viSe Javnih poziva, biti podrzan razvoj do 100 startap koje dobijaju finansiranje
kompanija u regionima/podrugjima Beograda, Nisa i Cagka.
Program se realizuje u partnerstvu sa Nau¢no-tehnoloskim parkom Ni$ i Nau¢no-
tehnoloskim parkom Cagak. Zbog epidemioloske situacije izazvane pandemijom Covid-19, implementacija
Programa bice prilagodena aktuelnoj situaciji i merama u Srbiji i u skladu sa

Program se sastoji iz 2 faze. tim moZe doci do izmena u rasporedu realizacije Programa.




Program je namenjen startap timovima (najmanje 2 ¢lana) i mikro privrednim
drustvima osnovanim ne duze od dve godine pre datuma objavljivanja Javnog
poziva za u¢eSc¢e u aktuelnom Raising Starts programu, u ranoj fazi razvoja, a
koji razvijaju inovativne proizvode/usluge za koje mogu da dokazu tehnolo$ku
izvodljivost, izuzev proizvoda/usluga u industrijama Cije je u€esc¢e zabranjeno
\u skladu sa Prilogom 1. )

Podnosioci prijave se prijavljuju za u¢esS¢e u Fazi 1 putem aplikacione forme
dostupne na zvani¢nom website-u Programa www.ntpark.rs/-raising-starts/.

Uslovi za uceS¢e u Fazi 1 se nalaze u Prilogu 1.
p ro g ra m Podnete prijave za u¢es¢e u Fazi 1 se ocenjuju na osnovu kriterijuma navedenih u

Prilogu 2. Prijave koje imaju vise od 50 bodova smatrace se pozitivno ocenjenim
i bice dalje rangirane. NTP Beograd nije u obavezi da pruzi pojedina¢na detaljna

| |
n a m e nj e n obrazlozenja startapima koji nisu izabrani za uée$ce u Fazi 1.

Princip transparentnosti ¢e se postovati kroz detaljno i precizno definisanje
proceduralnih koraka, uklju€ujuci i proces selekcije. NTP Beograd i svi entiteti
uklju€eni u sprovodenje Programa snazno ¢e promovisati jednak pristup svim
kandidatima i podrsci tokom celokupnog trajanja Programa. Principi ekoloSke
odrzivosti poStovace se u svakom Pre-seed ciklusu.

Pre-seed ucesnik se obavezuje da posveceno radi na razvoju inovativhog
proizvoda/usluge.



https://ntpark.rs/wp-content/uploads/2023/08/RS-2023-javni-poziv.pdf
https://ntpark.rs/wp-content/uploads/2023/08/RS-2023-javni-poziv.pdf

RAISING STAI'%/‘rS
Faza 1

Fokus ove faze je na validaciji biznis ideje. Pre-seed u€esnicima ce biti pruzena

stru¢na podrska u vidu minimum 4 obavezne radionice u cilju sticanja poslovnih
vestina, trziSne validacije problema za koji se razvija proizvod/usluga, kao i
validacije karakteristika samih inovativnih proizvoda/usluga. Pre-seed ucesnici
Ce takode nauciti kako da prezentuju svoje ideje. Osnovna analiza intelektualne
svojine Pre-seed ucesnika ¢e biti sprovedena uz podrsku IP eksperata.

UceScem na obukama i radionicama, ispunjavanjem zadataka u okviru istih i
pokazanim napretkom, Pre-seed u€esnici dokazuju posvecenost i sposobnost
tima da razvije proizvod/uslugu. NTP Beograd ¢e nastojati da Pre-seed
uéesnicima pruzi povratne informacije o u¢es¢u u Fazi 1, u skladu sa raspoloZivim
kapacitetima.

Tokom Faze 1 timovi su u obavezi da razviju Plan razvoja poslovne ideje i
predlog Budzeta. Plan razvoja poslovne ideje sadrzi postavljene ciljeve razvoja
na osnovu kojih se prati ostvareni napredak tokom Faze 2. Kroz Budzet startapi
predstavljaju budZetske linije grupisane prema vrstama troSkova i jasno prikazuju
vezu troSenja sredstava sa ostvarivanjem ciljeva postavljenih u Planu razvoja.

Svaka budzetska linija potkrepljuje se relevantnim ponudama i dokazima o
uskladjenosti troSkova sa trziSnim cenama. Timovi su u obavezi da predvidjenim
radionicama i sesijama na temu Budzeta i Plana razvoja pristupe sa prethodno
pripremljenim inicijalnim verzijama i prate sva uputstva od strane NTPB za
adekvatan razvoj ovih dokumenata. Ukoliko startapi ne dostave Plan razvoja i
Budzet blagovremeno postujuci sve instrukcije dobijene od strane NTPB, nece
biti ste€eni uslovi za u¢eS¢e na Demo danu.

Faza 1 traje okvirno mesec dana i zavrSava se Demo day-om na kome ¢e
biti izabrani timovi koji ¢e imati priliku da u€estvuju u Fazi 2. Pre Demo day-a
proverava se, na osnovu eliminacionih kriterijuma u Prilogu 3, da li su glavni
elementi razvoja startapa ostali nepromenjeni. Navedeni kriterijumi iz Priloga
3 ce vaziti tokom celog trajanja Programa i njihovo neispunjenje u bilo kom
momentu moze dovesti do prekida u¢eséa u Programu.

Pre-seed ucesnici koji uspesno produ Fazu 1, sprovedu osnovnu IP analizu,
dokazu da postoji ciljna grupa zainteresovana za kupovinu proizvoda/usluge i
razviju Budzet i Plan razvoja poslovne ideje, u skladu sa pravilima Programa,
imace priliku da svoju ideju prezentuju Komisiji za odabir.

Komisija za odabir se sastoji od nezavisnih eksperata koji imaju znac¢ajno
iskustvo u oblasti preduzetniStva, investiranja i razvoja startap ekosistema.
Komisija za odabir ¢e, pored prezentacije, ocenjivati podneti Plan razvoja
poslovne ideje i Budzet. Na osnovu odluke Komisije za odabir najbolji startapi
dobijaju priliku da u¢estvuju u Fazi 2. Odluke Komisije za odabir su konac¢ne,
osim u slu€aju koriS¢enja prava veta od strane SECO, i na njih se ne moze
podneti zalba. Startapima koji ne budu izabrani za u¢esce u Fazi 2 NTP Beograd
¢e blagovremeno poslati pisano obrazloZenje, koje ¢e sadrzati kljuéne elemente
na osnovu kojih je Komisija za odabir donela odluku.

Kriterijumi za odabir u Fazu 2 dati su u Prilogu 4.

For your global breakthrough



RAISING STARS

Faza 2 je fokusirana na pruzanje intenzivne podrske startapovima (kroz obuke
i radionice i intenzivan rad sa mentorima) u razvoju prototipa, proizvoda/usluga
koji ¢e biti testirani na trzistu i razvoju poslovanja. Time ¢e se stvoriti preduslovi
da startap kompanije budu spremne za dalji rast i investicije.

SECO ima pravo veta na izbor Pre-seed korisnika. Na pocCetku Faze 2, izabrani
Pre-seed korisnici potpisuju Ugovor ¢ija je forma dostupna na zvaniénom
website-u Programa. Pre-seed ucesnici koji su izabrani za Fazu 2, a koji su
u Fazi 1 u€estvovali kao timovi, u obavezi su da pre zaklju¢enja Ugovora
u regionu/podrucju u kom su odlucili da se prijave za uc¢esS¢ée u Programu
i u kojem zele da razviju poslovnu ideju registruju drustvo sa ograni¢enom
odgovornosc¢u koje ¢e postati Pre-seed korisnik i biti pravno odgovorno za
obaveze predvidene Ugovorom.

Izabrani Pre-seed korisnici ¢e dobiti punu podrsku uklju€ujuci specijalizovane
obuke, mentorstvo prilagodeno potrebama startapa, peer-to-peer umrezavanje
i moguénost koriS¢enja inovacione laboratorije (3D Stampaci, CNC maSine,
laseri, UV printer, oprema za elektricna merenja, itd.).

Pored toga, Pre-seed korisnici ¢e dobiti bespovratno finansiranje u iznosu
do 20.000 CHF. Pre-seed korisnici koji razvijaju inovativhe proizvode/usluge
u vidu softverskih reSenja dobi¢e sredstva u iznosu do 15.000 CHF, dok ¢e
Pre-seed korisnici koji razvijaju fizicke, odnosno hardverske proizvode, dobiti
sredstva do 20.000 CHF.

Finansiranje je namenjeno pokricu troSkova intenzivnog razvoja, testiranju sa
prvim kupcima, istrazivanju trziSta, razvoju skalabilnog biznis modela, zastiti
intelektualne svojine i sl. Vise o prihvatljivim troSkovima koji se mogu finansirati
Programom nalazi se u delu 4.1. Faza 2 traje do 7 meseci.
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TROSKOVI KOJI SE MOGU FINANSIRATI

Prihvatljivi troskovi

Prihvatljive su sledece vrste troSkova:

» Troskovi zarada i/ili troSkovi naknada, uklju€ujuci sve pripadajuce poreze

i doprinose, fizickim licima koji rade na razvoju poslovne ideje po osnovu

ugovora (ugovor o radu, ugovor o delu, ugovor o privremenim i povremenim

poslovima i sl.) - do 50% odobrenih sredstava?

TroSkovi marketinga koji nastaju u cilju validacije proizvoda/usluge - do

15% odobrenih sredstava;

TroSkovi u vezi sa nabavkom opreme i alata za potrebe razvoja;

TroSkovi materijala i pratecih usluga;

Licence za neophodne softverske alate i sli¢no;

TroSkovi u vezi sa izradom i testiranjem;

TroSkovi sertifikacije;

TroSkovi PDV-a;

TroSkovi u vezi sa zastitom intelektualne svojine (takse i usluge u vezi sa

izradom i podno$enjem prijave za zastitu patenta, malog patenta, zastitnog

znaka/ziga, dizajna ili autorskih prava);

> Troskovi bankarskih provizija nastalih po osnovu transakcija realizovanih
preko posebnog racuna koji se koristi samo i iskljuivo za potrebe Pre-
seed sredstava.

VVVVVYVY V

TroSkovi nastali po osnovu poslovnih transakcija sa licima koja se smatraju
povezanim licima?® nece biti priznati.

Uz predlog Budzeta, Pre-seed korisnik je duzan da dostavi dokaze (pribavljena
ponuda, link ka internet stranici, zvani€ni cenovnik i sl.) o proveri trziSnih cena
(materijal, oprema, alati, usluge izrade, sertifikacije itd.) na osnovu kojih su kreirani
troSkovi u Budzetu. Prilikom nabavke dobara i usluga, Pre-seed korisnik je u
obavezi da postuje principe fer konkurencije, transparentnosti, proporcionalnosti,
jednakog tretmana, nediskriminacije, ekonomiénosti, efikasnosti i efektivnosti.
NTP Beograd ima pravo da izvrsi proveru postovanja navedenih principa.

2 U izuzetnim slu€ajevima ovaj iznos moze biti do 70% kada startapi mogu da pokazu da nisu
potrebni drugi troskovi za razvoj njihove tehnologije (kao $to je u slu¢aju gaming ili slicnih startapa)
3 U skladu sa definicijom o povezanim licima u Ugovoru o u¢e$¢u u Fazi 2 pre-seed

programa Raising Starts

Prethodno navedeni prihvatljivi troSkovi ¢e biti priznati ukoliko su:

nastali i placeni tokom perioda realizacije aktivnosti u okviru Faze 2,

bili predvideni u Budzetu,

neophodni za realizaciju Plana razvoja poslovne ideje,

evidentirani u poslovnim knjigama Pre-seed korisnika i potkrepljeni
verodostojnom i potpunom racunovodstvenom dokumentacijom,

u skladu sa vaze¢om zakonskom regulativom koja se odnosi na poreze
i doprinose.

vV VVYVY

Neprihvatljivi troSkovi

TroSkovi koji se nece finansirati uklju€uju, ali se ne ograni¢avaju na:

> Kupovinu zemljista ili zgrada, ukljucujuci bilo kakvo renoviranje;

» TroSkove zakupa poslovnog prostora;

» Nabavku polovnih ili prefabrikovanih dobara;

» Knjigovodstvene usluge;

» TroSkove poreza na imovinu;

> Isplatu gotovine sa Posebnog dinarskog racuna otvorenog za realizaciju
Plana razvoja poslovne ideje po bilo kom osnovu;

> Troskove reprezentacije;

> Putne troskove (uklju¢ujuci dnevnice);

> Troskove kamata (finansijske i zatezne kamate) ili duga (tro$kovi blokade
racuna i sli¢no);

»  Gubitke po osnovu negativnih kursnih razlika;

> Kazne, ekoloske takse i élanarine;

> Troskove regrutovanja, preseljenja ili pretplate;

> Kancelarijski materijal;

> Troskove koji se finansiraju kroz neki drugi program (odobrena sredstva iz

drugih javnih izvora finansiranja ili od drugih donatora).

Dokazivanje troSkova

Prihvatljivi troSkovi se priznaju uz dostavljanje sledecih dokaza: kopije originalnih
ugovora o nabavkama, originalnih faktura sa otpremnicom/izvestajem o izvrSenoj
usluzi, kopije ugovora o radu ili drugih ugovora po osnovu kojih su fizi¢ka lica
angazovana, kopije podnetih poreskih prijava za zarade i naknade fizi¢kim
licima po osnovu drugih ugovora, obracun zarada i naknada i kopije platnih
listica i drugo, a sve u skladu sa pravilima koja su definisana Ugovorom.



NACIN FINANSIRANJA

Dinamika i nacin isplate Pre-seed sredstava

Pre-seed sredstva se uplacuju u RSD u 3 tranSe. Uplate se vr$e na tromesecnom
nivou (uplata 1 - 30%, uplata 2 - 40% i uplata 3 - 30%) u skladu sa dinamikom
utvrdenom u poglavlju 4 Ugovora.

Ukoliko Pre-seed korisnik vecinski nije potrosio prethodno primljena sredstva
(67%) i/ili ukoliko se utvrdi da troskovi koji su iskazani u lzvestaju o napretku
nisu prihvatljivi, i/ili ukoliko Kljuéni pokazatelji u€inka postavljeni za predmetni
izvestajni period nisu vecinski ispunjeni, NTP Beograd ima pravo da ne uplati
ceo iznos naredne uplate.

Pre-seed korisnik se obavezuje da obezbedi sredstva u iznosu od 30% ukupno
odobrenih Pre-seed sredstava za izmirenje nastalih troSkova najkasnije u
poslednjem izveStajnom periodu, pre Uplate 3, a u skladu sa odobrenim
Budzetom. Nastali troSkovi u datom periodu ¢e nakon odobrenog Finalnog
izvestaja o napretku od strane NTP Beograd biti refundirani Pre-seed korisniku.
Uplata 3 predstavlja razliku izmedu ukupno odobrenih i realizovanih troSkova po
Finalnom izvestaju o napretku i prethodno ukupno uplac¢enih Pre-seed sredstava.

Izmene Budzeta i Plana razvoja poslovne ideje i prekid finansiranja

Ukoliko se u toku implementacije aktivnosti ispostavi da je potrebno izmeniti/
preraspodeliti strukturu troSkova u Budzetu, Pre-seed korisnik je obavezan da
dobije saglasnost od NTP Beograd za svaku izmenu vec¢u od 5% po budZetskoj
liniji, s tim 8to se ukupno odobrena sredstva ne mogu povecati.

Isto tako, ukoliko se u toku Faze 2 pojavi potreba za promenom KPI-jeva, to je
moguce uraditi samo uz pisanu saglasnost NTP Beograd i dodeljenih mentora,
a na nacin definisan Ugovorom.

Prekid finansiranja moze nastupiti usled povrede propisanih procedura
Programa i obaveza definisanih Ugovorom, nastupanja materijalno bitnih
promena i u drugim situacijama definisanim Ugovorom.

Materijalno bitne promene i nacini prekida finansiranja detaljno su specificirane
poglavljima 8 i 9 Ugovora.
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MONITORING | IZVESTAVANJE

Evidentiranje primljenih Pre-seed sredstava od strane Pre-seed korisnika

Pre-seed korisnik je duzan da sve poslovne transakcije nastale u vezi sa
Ugovorom evidentira u svojim poslovnim knjigama uz po$tovanje odredbi
Zakona o racunovodstvu.

a. lzvesStavanje o utroSenim Pre-seed sredstvima od strane Pre-seed
korisnika

Pre-seed korisnik je u obavezi da NTP Beograd dostavi tacne, blagovremene

i istinite 1zvestaje o napretku, uklju€ujuéi i neophodnu dokumentaciju, i to:

» Prvi lzvestaj o napretku koji se dostavlja nakon tri meseca,

» Finalni IzveStaj o napretku koji se dostavlja na kraju Faze 2 (nakon 6
meseci) i obuhvata celokupan period trajanja Faze 2.

lzvestaj o napretku sadrzi narativni deo, finansijski deo i trazene priloge.
Nacin izveStavanja detaljno je objasnjen u ¢lanu 5.9 Ugovora, kao i u prilogu
5 “lzvestavanje i monitoring” Ugovora. Izvestaj o napretku dostavlja se u
predvidenoj formi koja se nalazi u prilogu 6 Ugovora.

Nadzor Pre-seed ciklusa

NTP Beograd vrs$i nadzor u cilju podrske i praéenja napretka, implementacije
aktivnosti i troSenja Pre-seed sredstava. Metode nadzora ukljucuju:

1. Proveru podnetih izvestaja o napretku
Pre-seed korisnik je odgovoran za ta¢nost podataka u izvestaju kao i da
blagovremeno izvestava NTP Beograd o svim znacajnim deSavanjima koja
bi uticala na realizaciju Programa. Isto tako, Pre-seed korisnik je obavezan
da omoguc¢i NTP Beograd, SECO i/ili Revizoru da izvr§e uvid u celokupnu
dokumentaciju vezanu za realizaciju ovog Programa, ukljuc€ujudi i realizaciju
Budzeta, bilo elektronskim putem ili fizickim dolaskom.

Provera, odobravanje i usvajanje Izvestaja o napretku od strane NTP Beograd
detaljno je objasnjena u prilogu 5 “lzves$tavanje i monitoring” Ugovora.

Pozitivna ocena lzvestaja o napretku od strane NTP Beograd je uslov
za narednu uplatu. U slu¢aju odstupanja u vidu greSaka, NTP Beograd
¢e od Pre-seed korisnika zahtevati da azurira/ispravi Izve$taj o napretku
uz ponovno dostavljanje NTP Beograd na pregled, u roku definisanim
Ugovorom. NTP Beograd i/ili SECO mogu vrsiti i dodatne provere.

2. Nadzorne posete

Tokom Pre-seed ciklusa bi¢e realizovane nadzorne posete Pre-seed
korisnicima koje imaju za cilj pracenje realizacije razvojnih i finansijskih
aktivnosti u skladu sa onim §to je planirano/ugovoreno, o ¢emu se
sacinjava pisana beleska. Ukoliko se tokom nadzorne posete uoce ozbiljnije
nepravilnosti, dalje finansiranje moze biti obustavljeno. Predstavnici SECO
mogu ucestvovati u posetama, ili mogu sprovesti sopstvenu nadzornu
posetu. Predstavnici Regionalnih pre-seed partnera mogu ucestvovati u
posetama u pripadaju¢im regionima/podrucjima.



Vidljivost

podrske

7

Startapi podrzani kroz Program u obavezi su da poStuju komunikaciona pravila
i slede komunikaciona uputstva dostavljena od NTP Beograd kako bi se
obezbedila adekvatna vidljivost podrske koju dobijaju i podigla svest Sire javnosti
o0 znad&aju Programa, podrske nauéno-tehnologkih parkova i Vlade Svajcarske.



Prevarne

radnje |
korupcija

For your global breakthrough

Projektom se primenjuje stroga politika spre¢avanja korupcije i ustru¢avanja od
preduzimanja prevarnih radnji bilo koje vrste, pa se ista obaveza zahteva i od
strane Pre-seed korisnika. Pre-seed korisnik ni u kom slu¢aju nece ucestvovati
posredno ili neposredno u primaniju ili davanju mita, niti drugim oblicima
korupcije i primenjivace nultu toleranciju u pogledu svih aktivnosti ove prirode,
bez obzira na to da li se radi o privatnim fizi€kim licima ili drzavnim i drugim
javnim sluzbenicima. Pre-seed korisnik ni u kom slu€aju nec¢e primiti, zahtevati,
saglasiti se sa primanjem, obecati, ponuditi ili dati mito, posredni¢ku naknadu,
proviziju ili drugu vrstu neprimerene isplate ili koristi, koja je u suprotnosti sa
pozitivnim propisima Republike Srbije ili bilo koje druge jurisdikcije. Pre-seed
korisnik je u obavezi da se pridrzava svih zakonskih odredbi o spre¢avanju
pranja novca.

NTP Beograd je ovlaS¢en da obustavi Finansiranje ili/i raskine Ugovor ukoliko
je Pre-seed korisnik, po oceni NTP Beograd, uklju€en u koruptivno i prevarno
postupanje, dovodenje u zabludu, protivpravne radnje i postupke opstrukcije
prilikom izvr§enja Ugovora.



/.

Intelektualna

svojina |
poverljivost
informacija

%

Podnosilac prijave mora biti autor inovacije koja predstavlja predmet prijave.
Inovacija prema njegovim najboljim saznanjima predstavlja original, i ne
povreduje prava intelektualne svojine, autorska ili srodna prava trecih lica.
Podnosilac prijave je ovlaS¢en da kao autor za predmetnu inovaciju podnosi
prijave za zastitu prava intelektualne svojine.

Sva prava intelektualne svojine (patent, industrijski dizajn, zig), kao i autorska
i srodna prava koja nastanu kao rezultat razvoja poslovne ideje tokom trajanja
Programa su u vlasniStvu podnosioca prijave. Podnosilac Prijave je duzan
da svoju poslovnu ideju €¢uva kao poslovnu tajnu u poslovnim odnosima sa
bilo kojom tre¢om stranom. Podnosilac prijave mora da osigura tajnost svoje
inovacije koja nastane kao rezultat razvoja ideje tokom trajanja ovog programa,
te da istu, ako za to postoje uslovi, zastiti pred relevantnim Zavodima za
intelektualnu svojinu. Podnosilac prijave ¢e voditi rauna da osigura bezbedan
prenos svog “know-how” nastalog tokom razvoja svoje inovacije u toku trajanja
ovog programa, a prilikom poslovnih odnosa sa trec¢im licima.

Svi podaci koji se dostavljaju prilikom podnosenja prijave ¢e biti koriS¢eni u
skladu sa Zakonom o zastiti podataka o licnosti, Zakonom o zastiti poslovne
tajne i u skladu sa obavesStenjem o obradi licnih podataka, dostupnim na
zvani¢nom sajtu NTP Beograd.

NTP Beograd, Regionalni pre-seed partneri i svi eksperti uklju¢eni u Program,
kao i proces odabira za Fazu 1, odnosno Fazu 2, potpisuju Izjavu o nezavisnosti,
nepristrasnosti i odsustvu sukoba interesa.



Nacin
prijave

Samo kompletno popunjena prijava, dostavljena putem linka u okviru predvidenog
vremenskog roka naznacenog na zvani¢noj web stranici Programa, bice uzeta
u razmatranje. Prijave koje sadrze nedovoljno podataka ili neprecizne podatke
bi¢e nize bodovane. Prilikom prijave startap bira region/podrucje u kojem zeli
da konkuriSe za Raising Starts program i u kojem Zeli da razvija poslovnu ideju.

Podnosilac prijave kroz aplikacionu formu dostavlja:

» Sve obavezne podatke predvidene aplikacionom formom,

» Video prezentaciju tima u trajanju do 2 minuta,

> CV-jeve minimum 2 postojeéa/planirana osnivada startapa i linkove ka
LinkedIn profilima ukoliko su dostupni,

P Bilans stanja i bilans uspeha za prethodne godine poslovanja ukoliko je

podnosilac prijave kompanija. Ukoliko u trenutku prijave nisu dostupni

zvani¢ni izvestaji potrebno je dostaviti bruto bilanse dobijene od

racunovodstva,

Dokaz tehnoloske izvodljivosti,

Izjavu o prihvatanju uslova Javnog poziva.

vy

Svi navedeni elementi su obavezni i razmatrace se samo potpune i blagovremeno
pristigle prijave.

Dostavljanjem prijave Podnosilac prijave izjavljuje, pod punom krivicnom i
materijalnom odgovornoscu, da su svi dostavljeni podaci istiniti i da je saglasan

sa uslovima Javnog poziva.

Svi aplikanti ¢e biti obavesteni o kona€noj odluci nakon zavrSetka procesa
selekcije, a najkasnije dva meseca od zatvaranja Javnog poziva.

Ukoliko ti i tvoj tim vidite sebe kao deo ovog Programa pozivamo vas da se
prijavite putem aplikacione forme koja je dostupna ovde.

Molimo pazljivo pogledajte svu dokumentaciju vezanu za Program i ukoliko
imate dodatnih pitanja, slobodno nam se javite na: info@ntpark.rs.

Zelimo vam puno sreée i nadamo se da ste vi nasa sledeéa sjajna startap pri¢a!


https://ntpark.rs/raising-starts/

Prilog 1: Uslovi za u¢esce u Raising Starts

v s

Kriterijumi za ucesce

Pravo na uc¢e$ce ima:

> startap tim (koji ima najmanje dva ¢lana) u ranoj fazi razvoja* sa definisanim
ulogama za razvoj svoje poslovne ideje

> mikro privredno drustvo**, u ranoj fazi razvoja, u vecinski privatnom i veéinski
srpskom vlasnistvu (51% ili viSe), koje je osnovano u Srbiji ne kasnije od dve

1 godine od datuma otvaranja Javnog poziva za u¢e$¢e u ovom Programu, koje u

vecdinskoj vlasnickoj strukturi (najmanje 80%) ima najmanje jednog ¢lana tima koji
je podneo prijavu.

Prilikom podno$enja prijave mora biti jasno naznac¢eno koji ¢lanovi tima su kreatori

ideje, pri ¢emu najmanje jedan od njih mora biti u osnivackoj strukturi planiranog/

registrovanog privrednog drustva.

U sluéaju da je prijavu podneo startap tim, ukoliko tim prode u Fazu 2, bi¢e u obavezi da pre

potpisivanja Ugovora:

+ registruje drustvo sa ograni¢enom odgovorno$céu u regionu/podrucju u kom se prijavio
za Program i u kom Zeli da razvija poslovnu ideju, a koje ée postati Pre-seed korisnik i

biti pravno odgovorno za obaveze predvidene Ugovorom;

novoosnovano privredno drustvo mora imati u vecinskoj vlasni¢koj strukturi (najmanje
80%) najmanje jednog ¢lana tima koji je podneo prijavu i kvalifikovao se za Fazu 1.
novoosnovano privredno drustvo mora biti u privatnom i vecinski srpskom vlasnistvu
(najmanje 51%).

Ni protiv jednog €lana tima nije pokrenut kriviéni postupak, €lanovi tima nisu osudivani i protiv
njih se ne vodi bilo kakva krivicna istraga u vezi sa bilo kojim krivicnim delom definisanim
3 zakonom. Osnivaci nemaju dugovanja prema poreskim organima i nisu predmet prinudne
naplate. Ukoliko prijavu podnosi pravno lice, protiv tog pravnog lica se ne vodi postupak za

k.

| |
P r I O Z I privredni prestup, i nije mu izre€ena mera zabrane obavljanja delatnosti.

Inovativno reSenje moze biti iz bilo koje oblasti nauke i tehnologije i bilo koje industrijske

5 vertikale.
6 Podnosilac prijave je dokazao tehnolo$ku izvodljivost prijavijenog resenja.
7 Podnosilac prijave ili neki ¢lanovi tima podnosioca prijave su 100% vlasnici intelektualne

svojine/tehnoloskog resenja.

Podnosioci prijava koji ispunjavaju neki od sledec¢ih kriterijuma, NE ispunjavaju kriterijume za
uéescée u Programu:
> Podnosilac prijave je prikupio 20.000 CHF ili viSe iz razlicitih izvora finansiranja
(VC ili grant), bilo da su ti izvori javni ili privatni;
> Podnosilac prijave je u ve¢inskom vlasnistvu (viSe od 50%) mati¢nog privrednog
drustva koje deluje kao mati¢no privredno drustvo ili kao nadzorno privredno
drustvo;
> Podnosilac prijave je prethodno ve¢ bio Pre-seed korisnik programa Raising Starts
sa istom poslovnom idejom. Fizi¢ko lice ili Podnosilac prijave koji je bio korisnik
8 pre-seed sredstava moze ucestvovati najviSe dva puta u Programu, sa razli¢itim
poslovnim idejama/tehnologijama. Prednost imaju poodnosioci prijava koji
prethodno nisu ucestvovali u Raising Starts programu;
> Podnoslilac prijave u razvoju poslovne ideje sprovodi aktivnosti koje imaju Stetan
uticaj na Zivotnu sredinu i/ili Podnosilac prijave ne postuje principe drustvene
odgovornosti.
> Podnosilac prijave razvija proizvod/uslugu sa ciliem da unapredi postojec¢i biznis
bez namere da iste komercijalizuje na trzistu.
> Podnosilac prijave vrsi delatnost iz jedne od oblasti koje su isklju¢ene iz
finansiranja u skladu sa SECO zastitnom politikom. ****




* Rana faza razvoja u kontekstu procedura ovog Programa podrazumeva startape ¢iji je nivo ** (“Sl. glasnik RS”, br. 73/2019 i 44/2021 - dr. zakon)

razvoja proizvoda/usluge TRL1 - TRL5 i ¢iji je nivo poslovnog razvoja CRL1 - CRL7 u skladu “** Ovaj uslov podnosilac prijave dokazuje pisanom izjavom, koja je sastavni deo
sa slede¢om skalom:

aplikacione forme.
**** Oblasti koje su iskljucene iz finansiranja u skladu sa SECO zastitnom politikom:

Tehnoloski Razvoj CRL Poslovni Razvoj 1. Proizvodnja ili trgovina bilo kojim proizvodom ili delatno$¢u koja se prema srpskim
zakonima i propisima smatra nezakonitom.

2. Proizvodnja ili trgovina oruZjem i municijom.
1 Ideja/prepoznat osnovni koncept | 1 Hipoteza o moguéim potrebama 3. Proizvodnja ili trgovina alkoholnim pi¢ima (izuzev piva i vina).
4.  Proizvodnja ili trgovina duvanom.
5. Kockanje, kazina i ekvivalentna preduzeca.
2 Dokaz koncepta 2 Identifikovane potrebe na trzistu 6. Aktivnosti koje ukljucuju Stetne ili eksploatacione oblike prisilnog rada / Stetnog
dedijeg rada.
3 Razvijen prvi prototip/razvijena 3 Uspostavljene prve povratne 7.  Aktivnosti koje imaju uticaj na teritorije u vlasniStvu ili na koje svoje pravo vlasnistva
alpha verzija informacije sa trZista pred sudom zahtevaju domorodagki narodi, bez pristanka tih naroda.
8.  Trgovina divljim Zivotinjama ili proizvodima od divljih Zivotinja ukoliko nije propracena
4 Razvijen drugi prototip/razvijena | , Potvrdeni problem/potrebe neko- posebnim sertifikatima u skladu sa UNEP konvencijom CITES (CITES)
beta verzija liko kupaca iili korisnika 9. Upotreba ili trgovina radioaktivnim materijalima.
Utvrdeno interesovanje za 10. Proizvodnja, upotreba ili trgovina opasnim materijalima kao $to su neograni¢ena
5 MVP 5 proizvod i uspostavljeni odnosi azbestna vlakna i proizvodi koji sadrze PCB, osim ako nisu u skladu sa UNEP-om
sa ciljnom grupom Stokholmskom i Roterdamskom konvencijom (Rotterdam Convention Home Page
R (pic.int); Stockholm Convention - Home page (pops.int))
. N ) Prednosti reSenja potvrdene . - ; - - - . B
6 St?bllna prvg v<.erzua pr0|zvoda. 6 prvim testiranjem kupaca iil 11. Prekograni¢na trgovina otpadom i otpadnim proizvodima, osim ako nije u skladu
koja se kontinuirano unapreduje partnerstvom za pristup trzitu sa Bazelskom konvencijom (Basel Convention Home Page) i osnovnim propisima.
12. Ribolovne aktivnosti koje spadaju pod medunarodne zabrane (kao $to je ribolov u
Kupci u duzem/kontinuiranom medunarodnim zastitnim zonama; ribolov kitova; mrezni ribolov u morskom okruzenju
7 ispitivanju proizvoda ifili ost- pomocéu mreza duzZine veée od 2,5 km), osim ako nije u skladu sa Konvencijom
vargne prve probne prodaje u ) UN-a o ribolovu i o€uvanju zivih resursa otvorenog mora: UNTC
periodu ne duzem od 6 meseci . . L . . . . -
13. Proizvodnja, upotreba ili trgovina farmaceutskim proizvodima, pesticidima/
U prethodnih 6 meseci generi- herbicidima, hemikalijama, supstancama koje ostecuju ozonski omota¢ i drugim
8 san prihod vedi od 10 hiljada il opasnim supstancama koje podlezu medunarodnom postupnom ukidanju, zabrani
15 hiljada Svajcarskih franaka. ili ogranic¢enoj trgovini, osim ako nisu u skladu sa UNEP-ovom konvencijom iz
9 Rasprostranjena prodaja Roterdama, Stokholma i Beca Rotterdam Convention Home Page (pic.int); Stockholm
proizvoda/sirenje trzista Convention - Home page (pops.int)) The Vienna Convention for the Protection of

the Ozone Layer | Ozone Secretariat (unep.org)

14. UniStavanje kriti¢nog stanista, prema UNEP-ovoj Konvenciji o migratornim vrstama:
CMS | Convention on the Conservation of Migratory Species of Wild Animals



https://cites.org/eng
http://chm.pops.int/
http://chm.pops.int/
http://www.basel.int/
https://treaties.un.org/Pages/ViewDetails.aspx?src=IND&mtdsg_no=XXI-3&chapter=21&clang=_en
http://www.pic.int/
http://chm.pops.int/
http://chm.pops.int/
https://ozone.unep.org/treaties/vienna-convention
https://ozone.unep.org/treaties/vienna-convention
https://www.cms.int/

Prilog 2: Kriterijumi za odabir u Fazu 1
* Vertikalne prioritetne oblasti:

Kriterijumi e e hEIE 1. Inform.a.cnono-ll(onlmumkacl.one tehnologu.e. . .
» veliki podaci (Big data) i Poslovna analitika (Business analytics)

Ako prijava ispunjava kriterijume za u¢e$¢e u programu Raising Starts, bi¢e dalje ocenjivana u
skladu sa kriterijumima za izbor u Fazu |. Na osnovu kriterijuma, formirace se rang lista. Samo
prijave koje imaju vise od 50 bodova smatrace se pozitivno ocenjenim i bi¢e rangirane*.

e

> racunarstvo u oblaku (Cloud computing)
» internet stvari (Internet of Things)
> razvoj softvera
> ugradeni sistemi (Embedded Systems)
2. Hrana za buduénost

Tim: > visokotehnoloSka poljoprivreda
1 : mgmg?;ri\;“ﬁzfxigﬁn tim sa definisanim ulogama i odgovornostima, 30 » hrana sa dodatom vrednoséu
» posedovanje stru¢nosti za razvoj resenja. > odrziva poljoprivreda i proizvodnja hrane
3. Kreativne industrije

Trzi$ni potencijal: > kreativna digitalna audio-vizuelna produkcija
definisan problem, - _ P industrija video-igara
problem je dovoljno znacajan i globalno prisutan, . 8 o
definisani kupci, > pametna i aktivna ambalaza

definisana konkurencija i jedinstvena prednost. 4. Masine i proizvodni procesi buduénosti

» masine specificne namene
3 Inovativan visokotehnolo$ki proizvod ili usluga - definisano zasto je jedinstveno; 20 P> informacije u sluzbi pametnog upravljanja — industrija 4.0
> premijum alati i komponente za automobilsku, Zzeleznic¢ku i avio-industriju
Ugesce u drugim startap programima (tim sa osnovnim znanjem vezanim za razvoj > uredaji za sagorevanje na eco-friendly i odrzivim gorivima
startapa ste¢enim u¢eséem u sli¢nim lokalnim ili medunarodnim startap programima, et _—
bootcamp ili takmicenjimay) > reSenja za pametna okruzenja
5 Prikupljena bilo koja finansijska sredstva (npr. grantovi, investicije iz privatnih 3 Horizontalne (podrzavajuce) oblasti:
fondova, nagrade itd.) do 20 000 CHF ili realizovani krediti u bilo kom iznosu 1 Energetski efikasna i eko-pametna redenja

> eko-pametni izvori energije
2. Kiljucne razvojne tehnologije i rastuce tehnologije

6 Sprovedeno istrazivanje prava intelektualne svojine, snage i validnosti koncepta sa 5
obzirom na intelektualnu svojinu (ukoliko je primenljivo)

» fotonika
7 Video prezentacija tima (koliko su dobro predstavljene vrednosti i ciljevi tima) 5 . T
» napredni materijali
8  Tim ima Zene osnivade lli su-osnivace 3 > napredne proizvodne tehnologije i elektronika
> biotehnologija
9 Resenja u industrijskoj vertikali definisanoj Strategijom pametne specijalizacije RS? 4 > blokcejn tehnologije
» autonomna voznja, vazduhoplovni sistemi i inzenjering

Ukupan broj bodova: m

4 Broj Pre-seed u¢esnika ne sme biti veci u Fazi 1 od predvidene kvote od 33 tima. NTP Beograd zadrzava
pravo da u svakom ciklusu ograni¢i broj Pre-seed korisnika u skladu sa raspolozivim finansiranjem, kvalitetom
prijava i aktuelnom epidemiolo$kom situacijom.
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Na kraju Faze 1 svaki startap ce biti procenjen u skladu sa sledec¢im kriterijumima.
Svaki kriterijum je eliminacioni faktor. Ako startap zadovolji sledece kriterijume, on
¢e biti dalje ocenjen po Kriterijumima za odabir za Fazu 2.

Prilog 3: Finalna provera pre Demo day-a

Konaéna provera pre Demo day-a Da Ne

Ideja, tehnologija i intelektualna svojina

Pre-seed ucesnik je sproveo osnovnu IP analizu. Pre-seed u€esnik nije
znacajno promenio inovativnu ideju tokom Faze 1 i Pre-seed ucesnik ¢e
tu ideju prikazati tokom Demo dana. U slu€aju promene (startap termin je
pivoting)® oekuje se od Pre-seed u¢esnika da navede i u potpunosti objasni
sve hipoteze koje su potvrdene sa ciljanom grupom/stru¢njacima /trzistem
i koje vode u tu promenu. Tehnologija i dalje ima dokazanu izvodljivost.

Definisani Budzet i Plan razvoja poslovne ideje

Pre-seed ucesnik je razvio i predao svoj Budzet i Plan razvoja poslovne
ideje. Kljuéni pokazatelji u¢inka su jasno i precizno definisani i uskladeni
sa Budzetom. Budzet je postavljen u skladu sa propisanim procedurama,
realan i ostvarljiv.

Najmanje jedan ¢lan tima Pre-seed ucesnika je prisustvovao svim
radionicama u Fazi 1 (osim ako postoje vanredne okolnosti vezane za
zdravstveno stanje, itd., u kom slucaju ¢ée se dozvoliti da se propusti
maksimalno jedna radionica) i Pre-seed ucesnik je uradio 100% klju¢nih
domacih zadataka sa radionica. Sproveden je najmanje jedan eksperiment
za validaciju poslovne ideje.

Pre-seed ucesnik je ispostovao Kuéni red i nije doveo u pitanje ugled
NTP-a, donatore i stejkholdere. Pre-seed ucesnik je postupao profesionalno
(odnosno, redovno je odgovarao na e-postu, postupao je sa drugim Pre-seed
uéesnicima programa i instruktorima, mentorima uz duzno postovanje, itd.).

Pre-seed ucesnik ima barem 2 klju¢na ¢lana tima koji su ostali na kraju
Faze 1 i tim je zadrZzao snagu da razvije poslovnu ideju. Nema dokaza
da su glavni elementi Prijave zna¢ajno promenjeni (odnosno struktura
vlasnistva, itd.).

5 Startap pivot se deSava kada kompanija menja svoju poslovnu strategiju kako bi se prilagodila promenama
u svojoj industriji, preferencama kupaca ili bilo kom drugom faktoru koji uti¢e na njen krajnji rezultat. To je u
sustini startap proces koji direktne ili indirektne povratne informacije pretvara u promenu svog poslovnog modela.



Prilog 4: Kriterijumi za odabir u Fazu 2

Na kraju Faze 1 svaki startap bi¢e ocenjen u skladu sa eliminacionim kriterijumima ,Finalne
provere pre demo dana“. Ako startap ispunjava te kriterijume, on ¢e se dalje procenjivati
prema sledecéim kriterijumima.

RAD TOKOM FAZE 1

Pokazana posvecéenost Programu tokom Faze 1

ocenjivace se na osnovu kriterijuma: Ocenio Bodovi

Povratne informacije predavaca o u¢esc¢u startapa Predavac

2 Kvalitet uradenih domacih zadataka 15
3 Predanost tima NTPB 5

KPl-evi su relevantni, realisti¢ni i dovoljno
ambiciozni, a mapa aktivnosti za narednih 6 meseci
je realno definisana, i predlog budzeta je dobro
raspodeljen

DEMO DAN

Potvrden problem sa ciljnom grupom

N

Komisija za odabir 15

2 Snaga/stru¢nost tima 7

3 Segmentacija trzista i definisani rani usvajaci 5

4 Kvalitet eksperimenta izvedenog sa potencijalnim 5
kupcima kako bi se potvrdio koncept resenja

5 Definisan nacrt modela prihodovanja 5
Predstavljena jasna IP strategija & razumevanje 5
startapa o IP
Jasno definisana konkurencija i jedinstvena Komisija za odabir 5
prednost u odnosu na konkurenciju

8 Jasno postavljeni ciljevi razvoja za naredne 2 godine 5

9 Stepen inovativnosti 6

10 Pokazana skalabilnost u oblasti poslovanja 6
Su-finansiranje - dokazan iznos sredstava koji

11 je startap prethodno uloZio u svoj razvoj ifili 4

predstavljen plan dodatnog finansiranja daljeg
razvoja liénim sredstvima

12  Prezentacione vestine

Ukupan broj bodova:

Startap koji dobije najmanje 60 bodova uspe$no ¢e zavrsiti Fazu 1 i bi¢e rangiran
za Fazu 2. Startap treba da dobije najmanje 50% bodova u svakoj od gore navedenih
kategorija (1 i Il). U slu€aju da je broj startap kompanija sa 60+ bodova vedéi od
kvote® pre-seed ciklusa, startapi ¢e biti izabrani prema rang listi. Rangiranje ¢e se
vrsiti za svaki region zasebno, u skladu sa definisanim kvotama.

5 Broj Pre-seed korisnika ne moze biti ve¢i od predvidene kvote do 20 kompanija.



